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Presentación

El ciclo formativo de grado superior de Comercio Internacional te
proporciona los conocimientos y las competencias necesarios para
planificar y gestionar los procesos de importación y exportación de
una empresa. 

Juntamente con:

Avalado por:

Título Expedido por:

Solicita información

Online y flexible

Formación por proyectos

Título oficial del Ministerio

Título Oficial de Técnico Superior
Estudiando este ciclo superior de Comercio Internacional, conocerás
y sabrás gestionar los medios de transporte internacionales, así como
los diferentes mecanismos de pago que se utilizan para el comercio
entre países. También tendrás la oportunidad de aprender cómo se
realizan las negociaciones en un entorno multinacional, y serás capaz
de diseñar estrategias de marketing adaptadas al tipo de comercio de
cada país.

Con el título oficial de Técnico Superior en Comercio Internacional,
adquirirás el conocimiento sobre qué hay que hacer, cómo y dónde,
para triunfar con los negocios traspasando fronteras. 

https://educacio.gencat.cat/ca/inici/
http://www.mecd.gob.es/redirigeme/
https://www.fje.edu/ca/jesuites-sarria


Competencias
Tomar decisiones sobre la entrada de los productos de una
empresa en el mercado exterior, seleccionando las políticas
de producto, precio, comunicación y distribución más
adecuadas para dichos mercados.
Elaborar un plan de marketing, seleccionando la información
de base (briefing) y analizando las relaciones entre las
variables que intervienen en el marketing mix internacional
para la entrada en mercados exteriores.
Identificar a clientes y proveedores y contactar con
ellos gestionando los contratos mercantiles internacionales,
controlando y supervisando el desarrollo y la evolución de las
ventas para asegurar el cumplimiento de las condiciones
contractuales pactadas.
Realizar la gestión administrativa de operaciones de
importación, exportación, introducción y expedición de
mercancías.
Organizar el almacenaje de mercancías en las condiciones que
garanticen su integridad ...

Seminarios y proyectos

El contenido del Ciclo Formativo está formado por proyectos y
seminarios. Descúbrelo descargándote el programa.



Metodología

50%
TRABAJO POR

PROYECTOS
1.000 horas aprox.

33%
SEMINARIOS

FORMATIVOS
650 horas aprox.

17%
PRÁCTICAS

LABORALES
350 horas aprox.

Nuestra metodología innovadora

2000
HORAS

Los estudiantes trabajarán activamente por sí mismos mediante
procesos de descubrimiento, en los que la función del profesor es
básicamente de acompañante, dinamizador y mentor (guía),
alejándose de la visión clásica del proceso de enseñanza.

Se apuesta, pues, por un tipo de aprendizaje conjunto con
metodologías que impliquen la resolución de problemas, la
participación en el desarrollo de proyectos, la creación conjunta de
productos, la discusión y la indagación.



Salidas laborales
Con el título oficial de Técnico Superior en Comercio
Internacional podrás trabajar desempeñando tareas de planificación y
gestión en los procesos de importación y exportación, introducción y
expedición de mercancías, aplicando la legislación vigente, en el
marco de los objetivos y procedimientos establecidos.

De qué podrás trabajar

Técnico en comercio exterior.
Técnico de operaciones exteriores de entidades financieras y
de seguros.
Técnico en administración de comercio internacional.
Asistente o adjunto de comercio internacional.
Agente de comercio internacional.
Técnico de marketing internacional.
Técnico de marketing digital internacional.
Técnico de venta internacional.
Asistente en el departamento de operaciones comerciales
internacionales.
Transitario.
Consignatario de barcos.
Operador logístico.
Jefe de almacén.
Técnico en logística del transporte.



Requisitos de acceso
Para poder acceder al ciclo formativo de grado superior de Comercio
Internacional de FP Jesuïtes – UOC, deberás cumplir alguno de los
siguientes requisitos y presentar la documentación necesaria. Para
más información accede a la página de requisitos de matriculación y
documentación.

https://fp.uoc.fje.edu/es/estudios/info/documentacion-matricula


Proceso de matrícula
Cómo matricularse

Preparándote para el mundo
profesional

1 Solicita información
Para más información o para iniciar los trámites de matrícula,
deja tus datos en el formulario de solicitud de información.

2 Habla con nuestro equipo
Nos pondremos en contacto contigo telefónicamente para
asesorarte y guiarte en el proceso de matrícula del curso que
hayas elegido.

3 Descubre los detalles del curso
Te informaremos del programa, la metodología, el calendario, los
descuentos y las formas de pago y financiación.

4 Formaliza la matrícula
Ya formas parte de la Formación Profesional de Jesuïtes
Educació en colaboración con la UOC. ¡Te damos la bienvenida!

Idiomas
El inglés es el idioma más demandado en el mundo
laboral. La mayoría de nuestros ciclos ofrecen hasta
dos seminarios de inglés de 60 horas cada uno.
Aprenderás inglés técnico aplicado a situaciones
profesionales reales de manera transversal a cada
proyecto. Puedes conseguir hasta un nivel B1.2. Si ya
tienes el nivel First Certificate, te lo convalidamos.
Consulta el programa de tu ciclo para saber más.

Habilidades digitales
El uso y aplicación de las TIC (tecnologías de la
información y el conocimiento) es una competencia
muy demandada en cualquier organización. La era
digital nos ha cambiado la manera de trabajar, de
estudiar, de relacionarnos en las redes sociales. Y por
eso, te damos un certificado medio (nivel II) de la
Acreditación de Competencias en Tecnologías de la
Información y la Comunicación (ACTIC).

Comunicación efectiva
Trabajamos la comunicación efectiva para desarrollar
la creatividad y potenciar las habilidades de búsqueda
y gestión de la información.

Hoy en día es fundamental aplicar el pensamiento
crítico y analítico, así como mejorar las capacidades de
comprender, argumentar, exponer las ideas y
defender los proyectos.

 




